“Hako en Possehl: Het klikt en daardoor kunnen we gemotiveerd de markt te laten kennismaken met de kracht van onze oplossingen. *

John Goutziers, verantwoordelijk voor verkoop Possehl:

"Hako en Possehl
vullen elkaar prima aan"

> Hako kent een interessant zusterbedri jf: Possenhl. Deze gerenommeerde
organisatie is wereldwijd al meer dan 40 jaar actief met het aanbren-
gen en renoveren van verhardingen, zoals industriéle vloeren, wegen en
luchthavens. En waar vioeren liggen, moeten deze uiteraard ook gereinigd

worden, inderdaad: door Hako.

Binnen de tak industriéle vioeren legt en renoveert
Possehl vloeren voor productiehallen, showrooms,
bergruimten,  opslagruimten,  werkplaatsen,
garages en dergelijke. Het gaat hier om expoxy
vloeren en polyurethaan vioeren. John Goutziers is
verantwoordelijk voor de verkoop van de Possehl
vloeren binnen de sector industriéle vloeren: “We
opereren in Nederland, Duitsland en diverse andere
Europese landen. Naast verkoop ben ik ook verant-
woordelijk voor alle facetten die daarna komen,
zoals het inplannen van de werkzaamheden, het
voorbereiden en de uitvoer. Dit doen we vooral in
industriéle omgevingen, kantoren en showrooms.
Gemiddeld werken we met een team van vier tot
zes man aan een opdracht.”

Afspraak = afspraak

John benadrukt dat uiteraard de vloeren van
Possehl van een topkwaliteit zijn: “Maar laten we
eerlijk zijn: anderen kunnen ook epoxy vloeren
en polyurethaan vloeren maken. Possehl onder-
scheidt zich vooral door alle zaken daaromheen
ook goed en secuur te organiseren. We zeggen wat
we doen en we doen wat we zeggen. Dat maakt
het onderscheid.”

De synergie tussen Possehl en Hako

Hako en Possehl vullen elkaar in feite aan:
"Wij leggen topvloeren en Hako kan
die subliem reinigen. Het is niet
70 dat we in de praktijk als een
team optrekken. Vaak kom ik bij
bedrijven waar al gewerkt wordt
met een bepaalde reinigings-
methode, anders dan die van
Hako. Als blijkt dat men de vloer
daarmee toch niet goed schoon
krijgt, meld ik deze bedrijven de
kracht van de integrale reinigings-
oplossingen van Hako. Andersom werkt het
ook zo: als Hako ziet dat een vloer dient te worden
gerenoveerd of vernieuwd, dan lichten zij het
betreffende bedrijf in over Possehl.”

“De markt kan profiteren van onze

gecombineerde kracht.”

Gecombineerde oplossingen

“Die onderlinge kruisbestuiving werkt goed.
Onlangs heb ik een grote presentatie gehouden
bij Hako, waardoor de onderlinge synergie en de
mogelijkheden daarvan nog eens zijn benadrukt.
Sterker nog: in de naaste toekomst zal Hako wel-
licht ook haar reinigingsmiddelen specifiek afstem-
men op de vereisten van de Possehl vloeren. Dan
krijgt de markt zelfs een ultiem resultaat’, aldus
John Goutziers. Het is goed samenwerken met
Hako, vindt John Goutziers: “Een fijn bedrijf met
professionele en leuke collega’s. Het klikt en daar-
door zijn we gemotiveerd de markt te laten ken-
nismaken met de kracht van onze gecombineerde
oplossingen voor perfect gereinigde vloeren.”
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Effectief reinigen. Efficiént renderen.




Hako Helpt

Hako geeft innovatie handen en
voeten, borstels en bezems...

De vaak gebruikte term innovatie is een
risicovol begrip als je het niet invult met
concrete acties. Aan het laatste geen gebrek
bij het immer actieve Hako! Deze Hako
Highlights is hiervan wederom een tastbaar
bewijs. Innovatie die opnieuw werd gewaar-
deerd door bijvoorbeeld Colruyt, Huurland,
Best Building Service en Posshel maar ook

vele andere opdrachtgevers. En tot slot lichten
we alvast een tipje van de sluier op van de
nieuwe Hako B45 serie.

Uiteraard attenderen wij u graag op het Hako
Aqua Force Systeem. Een nieuwe technologie
voor vloeronderhoud: het schoonmaken
zonder reinigingsproducten, met alleen
gedemineraliseerd water.

Met een aantal mooie projecten in het

vooruitzicht met onze klanten gaan we weer

een uitdagende periode tegemoet. Houdt u

onze website in de gaten en bezoek ons op
de verschillende beurzen om u te informeren

over een aantal nieuwe ontwikkelingen die
op komst zijn die belangrijk zijn om te kunnen

blijven presteren op top niveau!

Ik wens u veel leesplezier!

Jean Paul Christy
Directeur Hako

"Hako in actie tijdens de Olympische Spelen in Beijing

Hakomatic BLS met talloze
voordelen in najaar op de markt

> In het najaar van 2008 komt hij officieel op de markt: de nieuwe
Hakomatic BLS. Een grote Tamilie' reinigingsmachines die aan elke wens

tegemoet komt.

Deze serie rendementsvolle reinigingsmachines
biedt tal van voordelen. Naast de verbeterde rein-
igingsresultaten is de Hakomatic B45 ook opval-
lend efficiént bij te reinigen vioeroppervlakken van
meer dan 100 m2 in vergelijking met handmatig
boenen en dweilen. De Hakomatic B45 heeft alle
voordelen die u al gewend bent van Hako, maar
zowel de bediening als het resultaat zijn naar een
nog hoger niveau gebracht. Zoals nog minder ge-
luid en meer reinigingsresultaat in minder tijd.
Uiteraard houden wij u binnenkort met meer
details op de hoogte.

“De eerste previeuw van de nieuwe Hako B45 serie.”

Twister pad van Hako levert
een fraal gepoll jste vioer
en kostenbesparing op

» "Normaal gesproken heb je voor het polijsten van een natuurstenen
vloer machines nodig die een hoog toerental draalen. Bij dit concept
is dat dus niet meer nodig. Elke ondernemer kan nu bij de dagelijkse
schoonmaak met de "Twister Pads" werken. Hij hoeft daarvoor geen
extra tijd en mankracht te reserveren. Het 18 daarom ook nog eens
kostenbesparend en het resultaat is verbluffend. Zelfs zonder het
gebruik van reinigingsmiddelen krijgt de vloer weer zijn mooie, oor-
spronkeli jke glans," zo klinkt het met gepaste trots ult de mond van

directeur Jean Paul Christy.

Voortdurend innoveren

Om adequaat te kunnen inspelen op een snel
veranderende markt, innoveert Hako voortdurend,
zowel in machines als in schoonmaakmiddelen.
Met die visie sluit het bedrijf naadloos aan op
ontwikkelingen in de branche.

“We investeren niet alleen in de nieuwste reinig-
ingsmachines, maar bedenken ook allerlei applica-
ties, die op diverse machines van anderen kunnen
worden gebruikt. Daardoor kunnen ook de door ons
ontwikkelde en gefabriceerde reinigingsmiddelen
op de meest uiteenlopende apparaten worden
gebruikt” Mede daardoor heeft Hako zowel de
juiste machine als het juiste reinigingsmiddel,
welke zijn afgestemd op de specifieke vloer van de
individuele cliént.

"Op deze manier blijven onze cliénten tevreden
en dat is ook onze belangrijkste doelstelling. Het
is onze verantwoordelijkheid om hen, naast onze
veilige kwaliteitsproducten, tevens te voorzien van
deskundig advies.”

Twister pads
HAKO werkt met meerdere bedrijven samen. Dit is
eigenlijk ook een hele logische strategie. HAKO be-

denkt ‘custome-made-solutions, waardoor andere
hedrijven het meest optimale rendement uit hun
producten en machines kunnen halen.

Daarom hebben de HAKO-machines van de
leverancier van de “Twister Pad” het speciale label
‘twister approved’ gekregen voor het gebruik van
deze bijzondere pads.

Het geeft aan dat alles nauwkeurig op elkaar is
afgestemd zodat er geen schade aan de vloer kan
ontstaan en dat men tijdens de normale dagelijkse
reiniging, zonder extra tijdsinspanning, de vloer
weer zijn origineeel glans terug geeft.

I
"Hako met Twister pads geven een schitterend resultaat.”



